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	Отдел:	  +7 (978) 838-00-10
	Отдел:	  +7 (978) 838-00-08
	Отдел:	  +7 (978) 883-00-11
	Отдел:	  +7 (978) 848-57-58
	Отдел:	  +7 (978) 837-50-50
	Отдел:	  +7 (978) 841-31-28




   

                
                                Дельта Т  15 лет Успеха

                                                    Официальный сайт торговой сети Дельта Т

                                

            

            


    
        
          
    

    

    

    

    

    

    

    

    

    
    

    

    Материалы для изучения



    
	  Трубы и фитинги для системы отопления
		 
	Системы отопления Rehau
		
	 
	Металлополимерные трубы и фитинги Valtec
		
	 
	Полипропилен Valtec
		
	 
	Резьбовые соединения и запорная арматура…
		
	 
	Регулирующая и балансировочная арматура…
		
	 
	Тепловые насосы
		
	 
	Инновации
		
	 
	Подробно о ТС Дельта Т
		


	
	 
	  Газовое оборудование
	
	 
	  Котлы для отопления и горячей воды
		 
	Как выбрать газовый котел двухконтурный
		
	 
	Газовый котел Protherm
		
	 
	Конденсационный газовый котел …
		
	 
	Газовый котел Saunier Duval
		
	 
	Котел электрический Protherm Dakon
		
	 
	Твердотопливный котел
		
	 
	Дизельный котел Protherm
		
	 
	Что такое одноконтурный котел
		


	
	 
	  Оборудование для котельных
		 
	Расширительные баки
		
	 
	Модульные котельные блочные
		
	 
	Газовые котельные
		
	 
	Очистка воды в котельных
		
	 
	Автоматика для котельных
		


	
	 
	  Насосы и насосные станции Grundfos
		 
	Насосы водоснабжения
		
	 
	Циркуляционные насосы отопления
		
	 
	Насосы для канализации (КНС)
		


	
	 
	  Теплые полы
		 
	Электрические теплые полы DEVI
		
	 
	Системы теплых полов Rehau
		
	 
	Теплые полы водяные
		
	 
	Как посчитать сколько стоит теплый пол
		


	
	 
	  Радиаторы отопления
		 
	Радиаторные клапана и терморегуляторы…
		
	 
	Электрические конвекторы
		
	 
	Алюминиевые радиаторы
		
	 
	Стальные радиаторы
		
	 
	Напольные и внутрипольные радиаторы и…
		


	
	 
	  Системы водоснабжения
		 
	Горячее водоснабжение
		
	 
	Проектирование и монтаж водоснабжения
		
	 
	Пластиковые емкости
		


	
	 
	  Водоотводы, душевые каналы, очистные
		 
	Системы линейного водоотвода
		
	 
	Душевые каналы
		


	
	 
	  Системы водоотведения и канализации
		 
	Канализационные трубы
		
	 
	Дренажные системы
		


	
	 
	  Солнечные коллекторы
	
	 
	  Комфорт для ванной комнаты
	
	 
	  Бойлеры
		 
	Электрические бойлеры
		
	 
	Бойлеры комбинированные
		
	 
	Бойлеры Proterm
		


	
	 
	  Сад, лес и огород
		 
	Мототехника Husqvarna для леса и сада
		
	 
	Садовая техника Gardena
		
	 
	Системы полива GARDENA
		


	
	 
	  Системы кондиционирования и вентиляции
		 
	Кондиционеры Vaillant
		
	 
	Как выбрать кондиционер
		
	 
	Кондиционеры Daikin Split Sky
		
	 
	Кондиционеры DAX  Aukia
		


	
	 
	  Оборудование бассейнов
	
	 
	  Строительные работы
		 
	Выбираем квартиру
		
	 
	Строим котедж
		
	 
	Гидроизоляция
		
	 
	Металлопластиковые окна Rehau
		


	
	 
	  Акция на котлы Protherm KOZ
	
	 
	  Приборы учета
		 
	Тепловые счетчики
		
	 
	Электрические счетчики
		
	 
	Газовые счетчики
		
	 
	Водяные счетчики
		


	
	 
	  Сервисная служба
		 
	Сервис и ремонт кондиционеров
		


	
	 
	  Клуб
	
	 
	  Вопросы  Ответы
	
	 
	  Аренда автовышки
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    Рубрики



    

    

    

    

    

    

    

    

    

    			Новости (60)
	Новости компании (21)




	Новости почтой (2)

	Описание товаров (32)

	Статьи (7)



 






		

    


		

    


          

        

        
			


			
	    

	    

	    

	    

	    

	    

	    

	    

	    

	    
	            
	            Самое главное

	                
	                    
	                     



3. Товар, приобретаемый для перепродажи, должен быть хорошего качества, ибо подобный товар хорошо раскупается и в нем заключено больше благодати.
 
 



И уже после выяснения проблемы мы можем скорректировать наш уровень запаса, чтобы не потерять продажи. Если достаточно долгое время наш остаток находится в зеленой зоне, это значит, что у нас слишком много этой товарной позиции и можно уровень запаса снизить и обеспечить лучшую оборачиваемость этого товара. Читайте также: 9 типов покупателей по Тому Хопкинсу и как себя с ними вести Запустить пилотный проект можно и в полу-ручном режиме в использовании таблиц эксель. А для масштабной автоматизации этого процесса уже нужно будет использовать готовые программные продукты, разработанные для управления буферами ваших запасов, или нанять программистов, чтобы они сделали программу под вас самостоятельно. Но без автоматизированной системы серьезными объемами управлять вы не сможете.




Если мы занизили нужный уровень запасов, то будем регулярно попадать в красную зону. Но это еще не значит, что мы теряем заказы. Это значит, что у нас существует риск, что мы потеряем продажи, если не среагируем на эту ситуацию. Нам нужно выявить причину, почему наш уровень стал красным. Это может быть повышением спроса, но и ненадежностью поставщика или какой-то другой проблемой.




Действие #1. Оригинальное приветствие. Выделяемся из толпы.

Цель действия:

Клиент входит в ваш магазин. Что необходимо сделать? Правильно. Поздороваться.
Мы привыкли здороваться классическим образом, например: «Здравствуйте», «Добрый день», «Привет» и т.д.
В свою очередь мы рекомендуем сделать это немного по-другому. Задача продавца сделать приветствие таким, чтобы у клиента как минимум возникло желание на него отозваться.
А для чего это нужно?
Правильно. Для завязывания диалога.
Ведь начало диалога с клиентом – это та самая «точка сборки», с которой начинается все дальнейшее общение.  




Конечно, при внутредневной торговле за одну сделку много вы не потеряете, но будьте осторожны и не увлекайтесь частыми и кроткими сделками. Помните, что краткосрочная стратегия более рискованная, чем среднесрочная торговля на Форекс, а долгосрочная, по статистике, приносит значительно больше прибыли. И не забывайте, что частые и незначительные потери в сумме могут привести к большому минусу. Несомненно, эта стратегия работает, но следовать ей нужно «с умом» и осторожностью.





	Вы также можете посетить наш 	


 




              Для торговых организаций и магазинов предоставляем специальные цены и бесплатное обучение продавцов-консультантов и менеджеров в Академии Δ°t. Предоставляем выставочные образцы и стенды. Помогаем в подборе и проектировании систем отопления и др. ДОСТАВКА!!!

 

 

 

	                    
	                

	                	            

			

	    

	

	
	
			


          

        

        
          
    

    

    

    

    

    

    

    

    

    
    

    

    Авторизация



    

    

    

    

    

    

    

    

    

    
	
   		Имя пользователя

		
	

	
		Пароль

		
	

	Запомнить меня

	
		
		
		
	




Забыли пароль?



Зарегистрироваться
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    Найти по сайту



    

    

    

    

    

    

    

    

    

     
    
        
        
             
             
            
        
    



		

    


		

    



    

    

    

    

    

    

    

    

    

    
    

    

    Свежие записи



    

    

    

    

    

    

    

    

    

    							
				Результаты олимпиады Дельта-Т 2014
						
	
				Danfoss Road Show  2013
						
	
				Развернутая таблицов итогов Олимпиады Дельта-Т
						
	
				Состоялось перове заседание Клуба в 2013 году!
						
	
				Результаты Олимпиады Дельта Т 2013!
						
	
				Вниманию инсталляторов
						
	
				Вопросы по Олимпиаде Дельта Т  2013
						
	
				Семинар «Основы подбора и проектирования гелиосистем Vaillant»
						
	
				Бесплатный семинар от Дельта-Т и Danfoss
						
	
				Олимпиада Дельта Т  2013!
						
	
				Vaillant и Дельта Т открывают сезон подарков!
						
	
				Розыгрыш призов
						
	
				Уважаемые Инсталляторы!!!
						
	
				ВНИМАНИЕ!!!
						
	
				Внимание!!!!!
						
	
				2115
						
	
				Услуги!!!!!!!!
						
	
				4 съезд «Клуба инсталляторов»
						
	
				8 сентября состоится очередное мероприятие!
						
	
				Семинар по ТМ Данфосс и ТМ Деви 30.08.12
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